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Die Kernprobleme von Unternehmen und 
die passende Lösung der Gothaer
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Die Probleme Ihrer Unternehmerkunden
…und Sie haben jetzt eine Lösung im Portfolio.

Mitarbeiter
• gewinnen
• schützen
• binden
• motivieren

Das sind die 4 
Kernprobleme Ihre 
Unternehmerkunden!

Die Lösung: bKV
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Die Lösung für die Probleme Ihrer Unternehmerkunden
Gothaer MediGroupAG FlexSelect.

Die betriebliche Krankenversicherung – für alle 
Mitarbeiter Ihrer Unternehmerkunden. 

Attraktive Arbeitgeber übernehmen soziale Verantwortung 
und schaffen für ihre Belegschaft Anreize, die langfristig 
motivieren.

Mit Gothaer FlexSelect bieten Sie Ihren Unternehmerkunden ein innovatives Instrument, um die 
Gesundheit des Teams zu erhalten und zu stärken! Gleichzeitig unterstützen Sie Ihre Firmenkunden dabei, 
ihre Mitarbeiter weiter an das Unternehmen zu binden, und sorgen so für ein starkes Argument im Kampf um 
neue Fachkräfte.

Mit dem Gesundheitsbudget (300, 500 oder 750 Euro) Gothaer FlexSelect werden Ihre 
Unternehmerkunden ihren Mitarbeitern individuelle Gesundheitsleistungen ermöglichen.
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Die Lösung für die Probleme Ihrer Unternehmerkunden
So einfach funktioniert Gothaer FlexSelect.

1. Ihre Unternehmerkunden schließen für ihre Mitarbeiter Gothaer 
FlexSelect ab.

2. Der Tarif eignet sich für alle Mitarbeiter – unabhängig von Alter, 
Geschlecht oder Gesundheitszustand (keine Gesundheitsprüfung)

3. Gothaer FlexSelect ist sowohl für gesetzlich als auch für privat 
Krankenversicherte offen.

4. Gemeinsam mit Ihnen legt Ihr Unternehmerkunde das 
Gesundheitsbudget (300, 500 oder 750 Euro) fest, das den Mitarbeitern 
jährlich für regelmäßig erlebbare Leistungen zur Verfügung steht.

5. Jeder Mitarbeiter kann dann selbst flexibel und individuell die Leistungen 
auswählen, die zu ihm persönlich am besten passen. 
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Die Lösung für die Probleme Ihrer Unternehmerkunden
Die Vorteile für Arbeitgeber und Arbeitnehmer.

Die Vorteile für Arbeitnehmer

 Leistungsgarantie ohne Gesund-
heitsprüfung 

 Regelmäßig erlebbare Leistungen 
zur Gesundheitsförderung (mehrmals 
im Jahr) 

 Flexibel einsetzbares Gesundheits-
budget 

 Selbstbestimmt wählbare Leistungen 
aus den Bereichen Ambulante 
Leistungen, Zahnärztliche 
Leistungen, Krankenhaus und 
Service 

Die Vorteile für Arbeitgeber

 Attraktives und innovatives betrieb-
liches Gesundheitsmanagement für 
jede Unternehmensgröße ab fünf 
Mitarbeiter 

 Starke Leistungen, geringer Preis 
 Wählbare Budgethöhe für indivi-

duelle Gesundheitsleistungen, schon 
ab 9,90 Euro pro Monat und Mit-
arbeiter (300 Euro Gesundheits-
budget) 

 Motivierte Mitarbeiter und höhere 
Mitarbeiterbindung durch wiederholt 
erlebbare Leistungen 

 Sachlohn bis 44 Euro im Monat 
steuer- und sozialversicherungsfrei
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Das neue Produkt Gothaer MediGroupAG FlexSelect
Die Leistungen sind im Gesundheitsbudget enthalten.

Ambulante Leistungen

Kostenbeteiligung 
• Für Brillen und Kontaktlinsen bis zu 180 

Euro 
• An Verbands- und Arzneimitteln 
• Bei Heil- und Hilfsmitteln 
• Bei Lasik (operative Korrektur der 

Sehschärfe) 
• Bei Hörgeräten 

Zahnärztliche Leistungen 

Beteiligung am Eigenanteil 
• Bei Zahnbehandlungen 
• Bei Zahnersatz 
• Für Zahnprophylaxe bis 80 Euro 

Stationäre Leistungen
Tagegeld von 10 Euro für maximal 28        
Tage 

Services
• Telemedizinische Beratung 
• Online-Buchung von (Fach-) 

Arztterminen 
• Assistance bei Angehörigen-Pflege 

FlexSelect gilt nur für die arbeitgeberfinanzierte bKV. 
(kein Pendant im AN-finanzierten- und Einzelgeschäft) –
also wirklich EXKLUSIV für Mitarbeiter einer Firma.
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Das neue Produkt Gothaer MediGroupAG FlexSelect
Die Beiträge – Fantastisch günstig!

Mit jeweils 5 Euro Beitragsunterschied pro Monat/pro Mitarbeiter können Sie zwischen 3 
Budgethöhen wählen. 

300 Euro 9,90 Euro

500 Euro 14,90 Euro

750 Euro 19,90 Euro
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Das neue Produkt Gothaer MediGroupAG FlexSelect
Leistungsbeispiele – ein einfacheres Produkt kann es kaum geben.

Beispiel 1 – Ein Arbeitgeber hat für seine Mitarbeiter Budget von 300 Euro abgeschlossen.
Mitarbeiter Alex nimmt folgende Leistungen in einem vollen Kalenderjahr in Anspruch:

 300 Euro für Eigenanteil an einer Zahnbrücke

 220 Euro Eigenanteil für Physiotherapie 
 80 Euro für eine professionelle Zahnreinigung 

Beispiel 2 - Ein Arbeitgeber hat für seine Mitarbeiter Budget von 500 Euro abgeschlossen.
Mitarbeiterin Janina nimmt folgende Leistungen in 2 vollen Kalenderjahren in Anspruch:

 140 Euro Krankenhaustagegeld für 14 Tage Krankenhausaufenthalt 
 80 Euro für eine professionelle Zahnreinigung 
 180 Euro für eine Brille 
 100 Euro für Eigenanteil an einer Zahnkrone 

 500 Euro für Augenoperation zur Sehschärfenkorrektur (Lasik) 

Jahr 1

Jahr 2

Bei unterjährigem Beginn 
Ihrer Versicherung 
vermindert sich die Höhe 
des Budgets um jeweils 
ein Zwölftel für jeden nicht 
versicherten 
Kalendermonat des 
Versicherungsjahres. 
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Die Annahmerichtlinien der arbeitgeberfinanzierten bKV
Vereinfachte Ansprache von Kleinstkollektiven.

MediGroupAG-Tarife
sind generell für Unternehmen ab 20 
Mitarbeitern möglich. 90 % 20

Keine Wartezeiten
Keine Gesundheitsprüfung
(alle Vorerkrankungen, fehlende Zähne sowie 
laufenden/angeratenen Behandlungen 
sind mitversichert)

Für Unternehmen mit 10-19 
Mitarbeitern bieten wir zusätzlich eine 
Lösung für die Bereiche
Ambulant und Stationär

90 % 10 keine Gesundheitsprüfung
aber: Ausschlussdiagnosen + Wartezeit

Für Unternehmen mit  5-19 Mitarbeitern 
bieten wir zusätzlich eine Lösung für 
die Bereiche
Zahn, Vorsorge und
Stationär nach Unfall

90 % 5
Keine Wartezeiten
Keine Gesundheitsprüfung
aber: fehlende Zähne sowie 
laufende/angeratene Behandlungen sind nicht 
versichert

MediGroupAG FlexSelect
(Budgettarif)
für Unternehmen ab 5 Mitarbeitern
möglich.

90 % 5
Keine Wartezeiten
Keine Gesundheitsprüfung
(alle Vorerkrankungen, fehlende Zähne sowie 
laufenden/angeratenen Behandlungen 
sind mitversichert)

Durchdringung 
des Kollektivs

versicherte Mitarbeiter 
(Mindestanzahl je Tarif)

Tarife und 
Unternehmensgröße

%
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Gothaer FlexSelect und die anderen MediGroup AG-Tarife
Im Bündel mit Zahn und/oder Stationär echt stark – und unter der Steuerfreigrenze!

Stationär

Ambulant / 
Prävention

FlexSelect

MediGroup
AG Z

FlexSelect
MediGroup

AG Z
MediGroup

AG ZB

FlexSelect
MediGroup
AG Z Pr.

MediGroup
AG ZB

FlexSelect

MediGroup
AG SU

FlexSelect

MediGroup
AG S 2

FlexSelect

MediGroup
AG S 1

FlexSelect FlexSelect

MediGroup
AG VB

FlexSelect

MediGroup
AG VP

Basis Plus Premium

Zahn

Attraktive Produktbündel mit FlexSelect als BasisDie Steuerfreigrenze

Beiträge zur 
abrbeitgeberfinanzierten 
bKV gelten als Sachlohn 
sind bis 44 Euro im 
Monat steuer- und 
sozialversicherungsfrei!

Passend zu den 44 Euro 
gibt es hochwertige 
Produktbündel mit 
FlexSelect als 
Basisabsicherung.
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Services rund um Gothaer FlexSelect
Assistance für Pflege-Angehörige – WDS.care

Die Herausforderung: Pflege von Angehörigen.

Jeder 2. Arbeitnehmer reduziert für die Pflege von Angehörigen seine Arbeitszeit oder gibt 
seinen Beruf auf. Denn:
Wenn bei den Lebens-/Ehepartnern, Kindern, Eltern oder Schwiegereltern Ihrer Kunden 
Pflegebedarf entsteht, tritt schnell eine Ausnahmesituation in Leben ein. Sie müssen schwere 
Entscheidungen treffen und Hilfe organisieren.

Genau dann ist eine erfahrene Unterstützung besonders wertvoll. Diese Leistungen erhalten 
Ihre Kunden mit der Angehörigen-Pflege-Assistance von FlexSelect:
• Sprechstunden mit qualifizierten Pflegekräften
• 24-Stunden-Pflegetelefon
• Persönliche Pflegeberatung an Ihrem Wunschort
• Organisation sowie Vermittlung von Pflegediensten und Hilfe im Alltag
• Pflegeheimplatzgarantie 
• Pflegekurse für Angehörige

Die Pflegeprofis von WDS.care beraten Ihre Kunden bei der Organisation der Pflege. So können Ihre Kunden 
sicher sein, dass ihr Angehöriger gut versorgt ist, während diese bei der Arbeit sind. 

Exklusiv für FlexSelect-Kunden…und ohne 
Anrechnung auf das Gesundheitsbudget!

Weitere Details unter 
www.gothaer.de/eldercare
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Services rund um Gothaer FlexSelect
Die Gothaer GesundheitsApp

Die Gothaer GesundheitsApp unterstützt Ihre Kunden jederzeit mobil bei 
allen Themen rund um ihre Gesundheit!

• Arztrechnungen und Rezepte per Smartphone/Tablet einreichen – das spart Portokosten 
und beschleunigt die Kostenerstattung

• Ärzte nach Fachgebiet oder Namen in der Nähe suchen – die App gibt Auskunft über 
Sprechzeiten, speichert Ihre Favoriten und verbindet telefonisch

• Gesundheits-Coaches informieren individuell zu Themen wie Stress, Rückenschmerzen 
oder Familiengesundheit und können direkt über die App angerufen werden.

• Gesundheitsprogramme - Viele Menschen suchen nach innovativen Lösungen für ihre 
Erkrankungen und die App ermöglicht den Zugang zu den Gothaer 
Gesundheitsprogrammen und stellt geprüfte Anbieter für digitale Gesundheitslösungen 
vor.

• Gesundheitsratgeber der Gothaer - zuverlässige Ratgeber zum Beispiel, wenn der 
Urlaub ansteht. Die App bereitet berät bei der Zusammenstellung der Reiseapotheke und 
informiert über wichtige medizinische Dokumente. 

Weitere Details unter 
www.gothaer.de/rechnungsapp
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Services rund um Gothaer FlexSelect
Facharztterminierung - Doctolib

Termine beim Allgemein- oder Facharzt: einfach und unkompliziert mit 
Doctolib.

Jetzt wird das Vereinbaren von Arztterminen unkompliziert. Mit Doctolib vereinbaren Ihre 
Kunden mit nur wenigen Klicks einen Termin bei Ihrem (Fach-)Arzt oder Behandler 
online.

• Ohne Warteschleife und rund um die Uhr
• Die Nutzung von Doctolib ist nicht nur leicht,                                                               

sondern auch kostenlos für Ihre Kunden
• Mit Doctolib haben Ihre Kunden ihre Arzttermine                                                                            

immer digital im Blick und werden rechtzeitig erinnert.

Weitere Details unter www.gothaer.de/facharzt
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Services rund um Gothaer FlexSelect
Telemedizin - KRY

Digitaler Arztbesuch spart Zeit und Nerven.
Ihr Kunde hat plötzlich einen stark juckenden Hautausschlag. Der übliche Weg wäre jetzt den 
Arzt anzurufen, einen Termin in den nächsten Tagen zu erhalten, hinzufahren und im 
überfüllten Wartezimmer auf die Behandlung zu warten…

Mit dem exklusiven Service unseres Kooperationspartners KRY können sich Ihre Kunden 
diesen Aufwand sparen. In der digitalen Sprechstunde berät ein Arzt per Videochat und 
kann sogar Medikamente verschreiben. Statt lange auf einen Termin beim Facharzt zu 
warten, erhalten Ihre Kunden mit dem digitalen Arztbesuch schnell medizinische Hilfe.

Mit unserem digitalen Service erhalten Ihre Kunden ärztlichen Rat genau, wenn Sie Ihn 
brauchen!

Die Vorteile auf einem Blick: 
• Erreichbarkeit auch in den Abendstunden  und an Wochenenden
• Überweisung zum niedergelassenen Facharzt möglich
• Ausstellung digitaler Privatrezepte
• Per Videochat von überall aus erreichbar

Weitere Details unter www.gothaer.de/telemedizin
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Services rund um Gothaer FlexSelect
Der Gothaer Budget-Optimierer

Zusatz- und Serviceleistungen sinnvoll einsetzen und das Maximum aus dem 
Gesundheitsbudget herausholen!

Viele gesetzliche Krankenkassen bieten über die gesetzlich vorgeschriebene 
Regelversorgung hinaus unterschiedliche Zusatzleistungen an.

Mit dem Budget-Optimierer auf www.gothaer.de/budgetoptimierer können Ihre 
Kunden das schnell und einfach ab September 2020 prüfen. 

Der Budget-Optimierer der Gothaer vergleicht für Ihre Kunden die Leistungen von 
über 30 gesetzlichen Krankenversicherungen mit Erstattungen aus Ihrem 
persönlichen Gesundheitsbudget Gothaer FlexSelect.

TIPP: Mit dem Gothaer Budget-Optimierer können Ihre Kunden auch andere 
Leistungen, beispielweise zu Privatrezepten, Zahnbehandlung oder digitalen 
Hilfsmitteln prüfen!

Weitere Details unter www.gothaer.de/budgetoptimierer         *Ab September 2020*
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Das neue Produkt Gothaer MediGroupAG FlexSelect
Marktvergleich Gothaer FlexSelect vs. Hallesche FEELfree

Arznei- & 
Verbandmittel 

Heil- & 
Hilfsmittel

Sehhilfen  
180 €

Zahnersatz Zahnprophy-
laxe  80 €

KHT 10 € für 
28 Tage 

Zahn-
behandlung

Telemedizin Facharzt-
termine

Assistance für 
Angehörigen 

Pflege

Budget: 300 €  
Preis: 9,90 €

Budget: 750 € 
Preis: 19,90 €

Lasik

Gothaer FlexSelect

Hörgerät

Budget: 500 €  
Preis: 14,90 €

Heilpraktiker / 
Osteopathie

Zahnersatz Zahnprophy-
laxe  60€

Zahn-
behandlung

Telemedizin Facharzt-
termine

Budget: 300 €  
Preis: 9,95 €

Budget: 600 € 
Preis: 19,75 €

Hörgerät

Arznei- & 
Verbandmittel 

Sehhilfen  
180 €

Heil- & 
Hilfsmittel

Hallesche FEELfree

3 weitere Budget-
stufen bis 1.500 €

Gothaer 
FlexSelect bietet 
in den wichtigen 

Bereichen 
bessere & neue 
Leistungen und 

liefert in der 
dritten Stufe 150 
€ mehr Budget 
als FEELfree!
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Das neue Produkt Gothaer MediGroupAG FlexSelect
Auch im weiteren Wettbewerbsvergleich kann sich der FlexSelect sehen lassen…

Unternehmen 

Produkte
Segmentübergreifender Budgettarif 

300 €, 500 €, 750 € 
Vorsorge mit 200 € und 500 €

Budgettarife im ambulanten 
Segment

Segmentübergreifender
Budgettarif 300 €, 600 €, 900 €, 

1.200 €, 1.500 €

Budgettarife im Zahnsegment                    
500 – 5.000 EUR

Leistungen

Zahn
Ambulant
Sehhilfe
Stationär
Services

Sehhilfe
Heilpraktiker

Vorsorge

Zahn
Ambulant
Sehhilfe

Heilpraktiker
Services

Zahnersatz
Zahnbehandlung
Zahnprophylaxe

Annahme-
richtlinien

Keine Gesundheitsprüfung / 
Wartezeiten

Ab 5 MA (Budget, Zahn, Vorsorge, stat.
Nach Unfall)

Ab 10 MA stat. / amb. mit 
Zusatzvereinbarung

Ab 20 MA alle Tarife ohne 
Einschränkungen

Keine Gesundheitsprüfung / 
Wartezeiten
Ab 10 MA 

Ab 25 MA bei Stationär (aber 
alle lfd. Behandlungen sind 

ausgeschlossen)

Keine Gesundheitsprüfung / 
Wartezeiten

Ab 5 MA Budget
Ab 10 MA (auch stationär, aber 

mit Ausschluss lfd. 
Behandlungen)
Ab 20 MA KT

Ab 50 stationär ohne 
Einschränkungen

Keine Gesundheitsprüfung / 
Wartezeiten
Ab 10 MA

Ab 25 MA bei stationär 

Beiträge

Budgettarif:
9,90 € - 19,90 €

Vorsorge:
4,86 € - 11,67 €

Sehhilfe:
3,78 € - 7,57 €
Heilpraktiker:

2,02 € - 4,20 €
Vorsorge:

8,82 €

Budgettarif:
9,95 € - 42,25 €

Zahntarife:
9,90 € - 38,80 €

17.08.2020 Sales Story Gothaer FlexSelect - Exklusivvertrieb



Das Vertriebspotential und die 
Unternehmerkundenansprache



23

Die bKV – sprechen Sie Ihre Unternehmerkunden an!
Es besteht ein riesengroßes Vertriebspotential.

*Unternehmen ab 10 MA über alle Branchen (Statista, 2017) – Für Produktbündelabschlüsse mit Stationärtarifen MediGroupAG S 2 oder S 1.

Unter 3% der Unternehmen im relevanten 
Segment* bieten heute eine bKV an. Das

Marktpotenzial ist extrem groß. 
10.500 373.000*

Unternehmen, 
die heute eine 
AG-finanzierte 
bKV anbieten 

Gelistete 
Unternehmen im 

relevanten Segment
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Die bKV – sprechen Sie Ihre Unternehmerkunden an!
Die Geschäftsentwicklung im Bereich der bKV – ein Grund zur Freude.

1) Quelle: Statistik PKV Verband, 2020 (nur AG-finanziertes Geschäft)

Der Markt der betrieblichen 
Krankenversicherung wächst weiterhin 

überproportional und bietet extrem großes 
Potenzial. 

Beschäftigte mit einer bKVUnternehmen, die eine bKV 
anbieten

Geschäftsentwicklung AG-finanzierte bKV1) zeigt hohes 
Wachstum bei KMU

2015 2018 2019 2015 2018 2019

3.848

7.700

10.500

575.000

758.000
884.000

+100 %

+36 % +32 %

+17 %

Die Unternehmen im Neugeschäft weisen 
in 2019 eine durchschnittliche 

Mitarbeiterzahl von 24 Personen auf. 
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Die bKV – sprechen Sie Ihre Unternehmerkunden an!
Auch viele gute Gründe für Sie als Vermittler.

 Gothaer FlexSelect als exklusives Top-Produkt, das nur über einen 
Gruppenversicherungsvertrag abschließbar ist

 Geringe Stornogefahr, da durch Arbeitgeber finanziert oder zumindest initiiert 

 Provisionshaftungszeitraum von lediglich i.d.R. 12 Monaten bei 2 Jahren 
Mindestvertragslaufzeit 

 Großes Cross-Selling-Potential bei Arbeitgebern und Arbeitnehmern im Privat-
und Firmenkundenbereich 

 Bei arbeitgeberfinanziertem Geschäft: automatische Courtagezahlung, sobald ein 
neuer Mitarbeiter hinzukommt 
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Die bKV – sprechen Sie Ihre Unternehmerkunden an!
Es herrscht Informationsbedarf…

17.08.2020 Sales Story Gothaer FlexSelect - Exklusivvertrieb



27

Die bKV – Welche Unternehmen spreche ich an?
Gewinnerbranchen in Corona-Krisenzeiten

Gewinnerbranchen

1 Information und Kommunikation
(z. B. IT-Software- und Hardware-Management-Dienstleistungen – Grundsätzlicher  Digitalisierungsschub)

2 Immobilien
(z. B. Vermittlung und Verwaltung, privat genutzte Immobilien, Projektentwicklung)

3 Baugewerbe
(z. B. Öffentliche Bauträger und Großbaustellen)

4 Gesundheits- und Sozialwesen
(z. B. Apotheken und Allgemeinmediziner)

5 Einzelhandel
(z. B. Drogerie, Lebensmittel und Online-Händler)

Auf Grund von Covid19 gibt es auch in wirtschaftlich schwierigen Zeiten Branchen, die profitieren. Die Ergebnisse einer 
Gothaer-Recherche haben ergeben, dass folgende Branchen von der aktuellen Situation profitieren könnten. Wichtig: Sie 
selbst kennen Ihre Unternehmerkunden sicherlich selbst am Besten. Deswegen sehen Sie die folgende Übersicht nur 
als Ideengeber an, welche Unternehmen Sie ansprechen könnten: 

17.08.2020 Sales Story Gothaer FlexSelect - Exklusivvertrieb
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Die bKV – Wie spreche ich die Unternehmen an?
Ein paar praxiserprobte Formulierungsideen zur telefonischen Kontaktaufnahme.

…für Bestandsgewerbekunden im Sachbereich:

Guten Tag, Herr/Frau X,

mein Name ist Y von der Gothaer. Sie haben uns die Versicherung der Sachwerte Ihres Unternehmens anvertraut – ein großer Teil Ihres Unternehmenskapitals ist 
damit für die Zukunft gesichert.

Heute rufe ich Sie an, um mit Ihnen einen Gesprächstermin zu vereinbaren, bei dem es um die Zukunftssicherung Ihres Unternehmens im Hinblick auf Bindung, 
Rekrutierung und Motivation sowie dem Gesundheitserhalt Ihrer Mitarbeiter geht.

Ich will Ihnen auch in diesem Bereich zeigen, dass die Gothaer ein guter Partner für Sie ist…

…für privat Krankenversicherte Geschäftsführer eines Unternehmens:

Guten Tag, Herr/Frau X,

mein Name ist Y von der Gothaer. Sie sind als Geschäftsführer der Musterfirma bei uns privat krankenversichert und können deshalb eine erstklassige medizinische 
Versorgung in Anspruch nehmen.

Ihre Mitarbeiter, die überwiegend gesetzlich krankenversichert sind, würden das sicher auch gerne. Aufgrund der Leistungseinschränkungen durch diverse 
Gesundheitsreformen und damit verbundener erheblicher Eigenbeteiligungen können sich das aber nur wenige leisten – zu Lasten der Gesundheit. Weil das auch 
negative Auswirkungen auf Ihr Unternehmen haben kann, rufe ich Sie heute wegen eines Gesprächstermins an…

17.08.2020 Sales Story Gothaer FlexSelect - Exklusivvertrieb



29

Die bKV – Wie spreche ich die Unternehmen an?
Ein paar praxiserprobte Formulierungsideen zur telefonischen Kontaktaufnahme.

…für bAV-Bestandskunden:

Guten Tag, Herr/Frau X,

mein Name ist Y von der Gothaer. Wir haben in Ihrem Unternehmen gemeinsam eine betriebliche Altersversorgungslösung ins Leben gerufen, die von Ihren 
Mitarbeitern gut angenommen wird. Weil nicht nur die Höhe der Rente wichtig ist, sondern auch, wie lange man sie bekommt, rufe ich Sie heute wegen eines 
Gesprächstermins an.

Auch das Thema Gesundheit kann Ihrem Unternehmen und den Mitarbeitern erhebliche Vorteile bringen.

…für Unternehmerkunden mit einer Gruppenunfallversicherung:

Guten Tag, Herr/Frau X,

mein Name ist Y von der Gothaer. Für die Mitarbeiter Ihres Unternehmens besteht bei uns eine Gruppen-Unfallversicherung.

Heute rufe ich Sie wegen eines Gesprächstermins an, bei dem es um eine möglichst schnelle und bessere Genesung Ihrer Mitarbeiter im Falle eines Unfalls geht, 
damit er Ihnen zeitnah wieder zur Verfügung steht.

TIPP: Nutzen Sie zur ganzheitlichen Ansprache/ zum Cross-Selling das Gothaer Versorgungswerk!
HIER finden Sie im SADnet alle Infos zum Verkaufsansatz.
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https://netze.gothaer.de/pages/viewpage.action?pageId=3310575
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Die bKV – Wie spreche ich die Unternehmen an?
Nutzen Sie die Regalkampagne in der Gothaer Marketing Box.

 Einkommens-
steigerung und 
Erhöhung der 
Kranken-Produktion 
für Sie

 Implementierung und 
Etablierung von 
Gothaer Flex Select 
bei Bestandskunden

 Firmenkunden im 
Bestand

 Firma gehört zur      
Corona-Gewinner-
branche

 Firma hat ≥ 5 MA

 Ca. 7.000 
Firmenkunden

 Print Mailing Versand 
über Gothaer 
Marketingbox

 September.2020 
bis 31.12.2020

Ziele Selektion Reichweite Laufzeit
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Über die genaue Umsetzung und die genauen Inhalte informieren wir Sie im SADnet!



Die Argumentationskette als 
Interessewecker
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Ihre Story zum Verkaufserfolg von Gothaer FlexSelect
Mit dieser Argumentationskette überzeugen Sie Ihre Unternehmerkunden!

Die Gothaer bietet Ihrem Unternehmen mit dem neuen Budget Tarif…
• eine innovative Krankenzusatzversicherung
• unbürokratisch und ohne großen finanziellen Aufwand (unter 10 Euro pro Monat)
• zur Rekrutierung, Bindung und Motivation neuer oder vorhandener Mitarbeiter und
• stellt Sie als loyalen, fürsorglichen Arbeitgeber dar.

Der Gothaer Budget-Tarif bietet Ihren Arbeitnehmern hierbei…
• ein exklusives und sehr flexibles Gesundheitsbudget mit regelmäßig erlebbaren Leistungen und
• die Möglichkeit selbst zu bestimmen, welche Gesundheitsleistungen in Anspruch genommen werden 

sollen!

Durch die hohe Breite an verfügbaren Leistungen…
• ist eine hohe Zufriedenheit und Leistungsinanspruchnahme Ihrer Belegschaft,
• unabhängig von Geschlecht, Alter und aktuellem Gesundheitszustand garantiert.   

Eine zufriedene und gesunde Belegschaft ist die Grundlage Ihres Unternehmenserfolges und genau hier steht die Gothaer 
Krankenversicherung als Allroundpartner in Sachen Gesundheit an Ihrer Seite. Gemeinsam mit der Gothaer werden Sie zum 
#MITARBEITERHELD.

17.08.2020 Sales Story Gothaer FlexSelect - Exklusivvertrieb



Qualifizierung, Beratung und 
Verkaufsunterstützung
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Wissen ist Alles – Hier bauen Sie Ihr bKV-Fachwissen aus!
Die bKV-Expertenschmiede.

Ein bKV-Schulungsportal mit allen wichtigen Fachinfos zur bKV?                                       Das 
finden Sie ab September im SADnet im Bereich Verkaufsansätze und im Bildungskatalog.

 Starke Verkaufsargumente

 Wichtige Vertriebstipps

 Fachliches Hintergrundwissen

 Produktwissen im Detail

 Test zur Gutschrift von Weiterbildungszeit im Sinne der Initiative „gut beraten“

…und vieles mehr. Bauen Sie mit der bKV-Expertenschmiede Ihr Know-how noch weiter aus!

TIPP: Besuchen Sie das MediGroupPortal!
Hier finden Sie sämtliche bKV-Unterlagen                                       
auf einem Blick! Klicken Sie HIER.

17.08.2020 Sales Story Gothaer FlexSelect - Exklusivvertrieb

http://www.medigroup.gothaer.de/de/portal_gesund_kollektiv/startseite/PGK_Startseite.jsp
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Innovative und umfassende Verkaufsunterstützung für Sie!
Das neue Beratungstool auf www.gothaer.de/bkvberatung ab September 2020.

Unser neues bKV-Beratungstool unterstützt Sie digital 
bei der abeitgeberfinanzierten bKV-Beratung!

 Jederzeit online als Webversion 24/7 aufrufbar und nicht 
nur für die Beratung „am Tisch“, sondern auch für die 
Videoberatung nutzbar!

 Termine vorbereiten und Unterlagen zusammenstellen

 Sensibilisierung der Arbeitgeber

 Einfach Produktvorstellung

 Angebotserstellung

 Individualisierbare Sales Story durch Vermittler

„Die App 
bringt 

Sicherheit!“
O-Töne Ihrer Vermittler-Kolleginnen 
und -Kollegen nach Praxistests mit 
echten Unternehmerkunden.

Inklusive bKV-Motivationsfilm für Arbeitgeber!

17.08.2020 Sales Story Gothaer FlexSelect - Exklusivvertrieb
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Innovative und umfassende Verkaufsunterstützung.
Arbeitgeber begeistern und informieren!

Digitales Produktblatt Gothaer FlexSelect (117676)

Präsentiert die wesentlichen Produktinformationen –
optimiert für die Videoberatung zwischen Vermittler und 
Endkunde/Arbeitgeber

 Extra große und attraktive Darstellung

 Total einfache Bedienung

Konventionelles Produktblatt Gothaer FlexSelect 
(117771 für kfm. und 117722 für handwerk. Betriebe)

Klassisches Druckstück zur Weitergabe an den 
Endkunden/Arbeitgeber

 Leistungsinhalte sowie -beispiele

 Vorteile für Arbeitnehmer und Arbeitgeber

 Beiträge- und Budgethöhen   

17.08.2020 Sales Story Gothaer FlexSelect - Exklusivvertrieb
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Produktblätter zu den „I-Tüpfelchens“ von Gothaer 
FlexSelect bzw. der Gothaer Krankenversicherung: 

Den exklusiven Serviceleistungen!

 Telemedizin (117622)

 Facharztterminierung (117671)

 Assistance für Angehörigen-Pflege (117626)

 Budget-Optimierer (117721)

 Gothaer GesundheitsApp (117549) 

Alle Produktblätter geben wichtige Informationen zu den 
Services und führen zu Landing-Pages auf gothaer.de, um 
noch detaillierte Informationen zu erhalten oder Apps 
downloaden zu können.

Innovative und umfassende Verkaufsunterstützung
Arbeitgeber und Arbeitnehmer informieren und begeistern!

17.08.2020 Sales Story Gothaer FlexSelect - Exklusivvertrieb
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Innovative und umfassende Verkaufsunterstützung
Mappen für eine besonders wertige Präsentation von Angeboten und Vertragsunterlagen.

Ein hochwertiges Angebot und eine hochwertige 
Absicherung gilt es auch besonders hochwertig den 
Arbeitgebern und Arbeitnehmern zu präsentieren!

Das geht mit 2 neuen Präsentationsmappen mit Platz für

• Servicebroschüre

• Visitenkarten

• Privatversicherten-Card (bei stationärer Absicherung)

• Angebots- und Vertragsunterlagen

• Unternehmenspräsentation

Arbeitgebermappe (117616) 

Arbeitnehmermappe (117617)

Für die Präsentation der bKV-Einrichtung (FlexSelect) im Unternehmen         
bieten wir einen kleinen Erklärfilm für Arbeitnehmer!

17.08.2020 Sales Story Gothaer FlexSelect - Exklusivvertrieb
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Infos zur Leistungsinanspruchnahme für die Arbeitnehmer
Versicherung ganz anders: Wir helfen den Kunden bei der Leistungsinanspruchnahme!

In der Servicebroschüre sehen versicherte Personen,

 welche Leistungen sie aus FlexSelect erhalten

 welche Unterlagen sie haptisch oder per App bei der 
Gothaer zur Auszahlung einreichen müssen

 wie viel Budget ihnen noch pro Jahr zur Verfügung steht, 
in dem sie die Leistungstabelle führen

Mit dem exklusiven Gothaer Budgetoptimierer können 
Kunden prüfen, ob ihre gesetzliche Krankenversicherung 
Vorleistungen übernimmt!

 Optimale Verwendung des Gesundheitsbudgets der 
Arbeitnehmer für mehr Leistungen aus dem Budget 

 Exklusiv und einmalig am Markt 

 Unterstützt Kunden, Vermittler und die Gothaer in Sachen 
Beitragsstabilität (seid 6 Jahren ohne BAP in der bKV)

www.gothaer.de/budgetoptimierer
17.08.2020 Sales Story Gothaer FlexSelect - Exklusivvertrieb



Abschlussprozess
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Beratung erfolgreich.
So kommt der Vertrag zu Stande!

1. Checkliste ausfüllen!
Vor Ausfertigung eines Gruppenvertrages werden einige Daten des jeweiligen                                     
Unternehmens benötigt. Diese sind in einer Checkliste zu erfassen. Die Checkliste                                     
finden Sie im MediGroup-Portal und im Beratungstool.

Unser Tipp: Nutzen Sie das neue Beratungstool auf www.gothaer.de/bkvberatung, denn hierüber gelangen alle                                                                   
relevante Angebotsdaten direkt standardisiert zur Gothaer! – zum Team GVU (Gesundheit Vertriebsunterstützung)

2. Ausfertigung eines Gruppenversicherungsvertrages
Ist die Mindestpersonenzahl gemäß der Annahmerichtlinien erfüllt, erstellt GVU einen 
Gruppenversicherungsvertrag in zweifacher Ausfertigung. 

Anschließend werden alle Gruppenvertrags-Exemplare von der Geschäftsleitung des Unternehmens 
unterschrieben und an GVU zurückgeschickt.

Der Gruppenvertrag wird nun von der Gothaer Krankenversicherung gegengezeichnet.                                        
Ein Exemplar geht unterschrieben an die Firma zurück.

17.08.2020 Sales Story Gothaer FlexSelect - Exklusivvertrieb

http://www.gothaer.de/bkvberatung
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3. Anmeldung / Antrag der versicherten Personen im Rahmen der arbeitgeberfinanzierten bKV
Sind Voraussetzungen für den Verzicht auf Risikoprüfung erfüllt, kann die Anmeldung
über einen speziellen Anmeldebogen erfolgen, den Ihnen das Team von GVU im Einzelfall zur Verfügung stellt.

4. Policierung bei der Arbeitgeberfinanzierung
a) Es wird nur eine einzige Versicherungspolice mit einer Versicherungsnummer für den Arbeitgeber 

(Versicherungsnehmer/Vertragspartner) ausgefertigt. Dort sind dann alle versicherten Personen hinterlegt 

b) Jede (haupt-)versicherte Person eine eigene Police mit eigener Versicherungsscheinnummer.

…einfacher geht´s nicht!

Beratung erfolgreich.
So kommt der Vertrag zu Stande!



Stimmen zur bKV der Gothaer
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Zu guter Letzt….Ohne viele Worte
Darum ist die Gothaer der perfekte Partner für die betriebliche Krankenversicherung

HIER geht´s zum Artikel!

17.08.2020 Sales Story Gothaer FlexSelect - Exklusivvertrieb

HIER geht´s zum Test.

https://www.handelsblatt.com/finanzen/banken-versicherungen/coronavirus-wie-ein-krankenversicherer-webasto-beim-kampf-gegen-das-virus-half/25616786.html?ticket=ST-64069-evroEx2CUuPoxrklglcd-ap6
https://www.ivfp.de/ergebnisse_bkv_kompetenz_2020/
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Zu guter Letzt: Das sagt Ihr Arbeitskreis Gesundheit zu Gothaer FlexSelect.
Darum ist die Gothaer der perfekte Partner für die betriebliche Krankenversicherung

HIER geht´s zum SADnet

https://netze.gothaer.de/pages/viewpage.action?pageId=27888621


Viel Erfolg mit Gothaer FlexSelect
Vielen Dank



Unser Antrieb: 
In der Gemeinschaft Werte schützen. 
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